
One-Stop-Shop

STEINEL Solutions AG entwickelt, indus-
trialisiert und fertigt innovative Produkte 

für unterschiedlichste Märkte von der 
Idee bis zur Markteinführung. Das Unter-
nehmen aus Einsiedeln bietet Kunden 

dank seiner One-Stop-Shop-Strategie ein 

einzigartiges Setup für Produktentwick-

lung und Fertigung. Die Produkte werden 
mit grösstmöglicher Fertigungstiefe in 
Einsiedeln oder in STEINEL-eigenen Wer-
ken in Europa immer mit einem Hauch 
«Swissness» hergestellt. Je nach Produkt-
lebenszyklus und Markterfolg besteht die 

Möglichkeit zur schnellen und effizienten 
Skalierung. Kunden profitieren dank dem 
One-Stop-Shop von dem breiten Dienst-

leistungsangebot aus einer Hand. «Wir 
haben uns über die Jahre vom reinen Elek-

tronikfertiger zu einem Gerätebauer und 
Engineering- Powerhouse in der Integra-

tion von Sensor- & Kommunikations-

techno logie entwickelt. Unsere Offenheit 
für neue Sichtweisen, Methoden und 
Technologien macht uns zu einem ver-

lässlichen Partner für zukunftsweisende 
Lösungen», erklärt Marco Lang, CEO der 
STEINEL Solutions AG.

Technology Excellence 

STEINEL Solutions bietet umfassende 
Fachkompetenz in der Integration von 
Sensor- und Kommunikationstechnolo-

gien. Aufbauend auf einer starken Tech-

nologiebasis integrieren interdisziplinäre 
Entwicklungsteams Sensortechnologien 

wie Radar-, Thermal-Sensorik, Time of 
Flight oder Passiv Infrarot, um einige zu 
nennen, und Kommunikationstechnolo-

gien wie Bluetooth, LoRa Alliance, Wire-

pas oder NB-IoT für vielfältige Anwen-

dungsbereiche. Die Kommunikation von 

Sensoren und Geräten untereinander 
oder zu einer zentralen Stelle eröffnen 
neue Möglichkeiten für die User-Bedie-

nung, Konfiguration, Vernetzung, Daten-

austausch und machen Produkte IoT-fä-

hig. Mit dem Vorteil, dass Produkte und 
Systeme intelligenter werden und die 
 Effizienz in puncto Energie, Ressourcen 
und Kosten steigern. «Unser Leistungs-

paket aus einer Hand bietet Kunden den 
Vorteil der Reduktion von Schnittstellen 

und  einen schnellen Markteintritt. Von 
Technologieberatung über Prototypen 

bis zur Zulassung und Fertigung – die Zu-

sammenarbeit ist eng. Ein gemeinsames 

Werteverständnis ist dabei der zentrale 
Erfolgsfaktor und ermöglicht gemeinsa-

mes Wachstum», so Florian Blöchlinger, 
Head of Sales bei der STEINEL Solutions 
AG.

SENSOTEC 

Es muss nicht immer eine neue Produkt-

entwicklung lanciert werden. Sind  Kunden 
auf der Suche nach einer bestehenden 

Sensorlösung, bietet STEINEL Solutions 
mit dem Eigenproduktportfolio SENSO-

TEC smarte Standardsensoren für Licht- 
und Wassermanagement. Sind Individu-

alapplikationen erforderlich oder ein 

Anwendungsfall nicht abgedeckt, können 
die Spezifikationen der SENSOTEC Senso-

ren auf Wunsch in einem gemeinsamen 

Entwicklungsprojekt an individuelle Kun-

denbedürfnisse angepasst werden. 

 ▶ Sehen Sie Chancen oder Synergien? 

Gemeinsam Innovationen gestalten: 

www.steinel.ch

Gemeinsam Innovationen gestalten 
Intelligent, vernetzbar, zukunftsfähig – die Anforderungen an erfolgreiche Produkte sind  
hoch und komplex, sie sollen Effizienz, Komfort und Nachhaltigkeit bieten. Gemeinsam  
mit Kunden aus unterschiedlichsten Branchen macht STEINEL Solutions aus Ideen grossartige 
Produkte für ein besseres Morgen. 
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«Wir­haben­uns­vom­Elektronik­
fertiger zu einem Gerätebauer  
und Engineering- Powerhouse 
 entwickelt.»
Marco Lang, CEO STEINEL Solutions AG
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